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   [image: ⚠️ Внимание всем, кто находится за рубежом и хотел приобрести доступ к библиотеке Студии.  На прошлой неделе, когда проходила распродажа доступа к библиотеке Студии, было много вопросов о возможности оплатить доступ не рублёвыми картами.  К сожалению, времена нынче такие, что технически я смогла организовать продажи через систему приёма платежей, которая принимала только российские карты. Но если вам интересно приобрести доступ из-за рубежа, то на несколько дней мы открываем такую возможность.  Цена фиксированная — 180 долларов за годовой доступ к библиотеке. Абсолютно все материалы, которые есть в Студии, будут доступны для самостоятельного обучения. Если у вас уже доступ к Студии, то год добавится к той дате, когда заканчивается ваш доступ к сообществу.  Решение важно принять до 30 сентября.  Чтобы оплатить, напишите на email support@startblogup.com — мы пришлём ссылку на оплату и ответим на все логистические/ технические вопросы.]
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  🔥 6 часов до окончания расп    [image: 🔥 6 часов до окончания распродажи библиотеки Студии!  Это, действительно, тот случай, когда время — деньги.  Утром я проверила сайт и поняла, что цена уже выше, чем была вечером, потому что каждая покупка увеличивает стоимость на 100 рублей. Такая вот особенность пошаговой распродажи.  Так что не думайте до последнего. Поверьте мне и тем, кто был в Студии и уже поучаствовал в распродаже, что даже несколько фокусов месяца из библиотки (а только их там 60) окупят ваши вложения.  Кликабельная ссылка есть в профиле или вот: startblogup.com/sale]
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  Рискую показаться магазино [image: Рискую показаться магазином Sunlight, который годы кричит о ликвидации. Но в моём случае — всё правда. Большой период моей предпринимательской жизни подошёл к концу, а вместе с ним пришло время и решение закрыть сообщество творческих предпринимателей Студия.  Тем не менее за почти 6 лет существования сообщества в библиотеке сообщества накопилось МНОЖЕСТВО полезнейших материалов. Сейчас, когда я приняла решение закрывать сообщество, я хочу, чтобы эта коллекция знаний стала доступна большему количество предпринимательниц и тех, кто только мечтает ими стать.  Именно поэтому я организую ЭПИЧЕСКУЮ распродажу и предлагаю доступ ко всей библиотеке Студия с умопомрачительной скидкой.  Распродажа библиотеки стартовала с 3500 рублей. Цена повышается на 100 рублей после каждой покупки.  Цена уже успела вырасти, хотя до конца распродажи ещё 48 часов. НО... скидка всё равно составляет больше 96% и это невероятно выгодное вложение.  На данный момент в библиотеке Студии 137 материалов. Общая стоимость всей библиотеки Студии — 485 000 рублей. Скидка, которую вы можете получить — больше 95%.  Я знаю, что это выглядит как полное сумасшествие, но мне важно, чтобы созданные мною материалы не пылились на виртуальных полках, а были вам полезны. И да, хотелось немного сойти с ума в связи с закрытием проекта.  Распродажа продлится до 21 сентября 21:00 (Мск) и я больше не буду её повторять.  Распродажа по ссылке: startblogup.com/sale (активная ссылка в профиле)]
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  Анонсирую бесплатный вокрш  [image: Анонсирую бесплатный вокршоп «Мой творческий бизнес: аудит и план развития». Последний. После него распродажа и ФСЁ.  ВПЕРВЫЕ хочу провести этот воркшоп в открытом формате. Обычно, он был доступен только для участниц сообщества творческих предпринимателей Студия.  Знаете, как инфобизнесмены нынче любят говорить «Определите свою точку А». Здорово, конечно, но только как её определить.  Да и точка А ли а это? Может у вас лично это уже точка D или даже N.  Так вот на воркшопе по уникальной студийной методике вы сможете сделать аудит вашего проекта (или идеи проекта, если вы в самом начале пути) и определить на основании этого аудита ваш (только ваш и ничей другой) план развития.  Что делать и за что хвататься? И как всё это сделать без спешки и паники.  Очень полезно не только в целом, но ещё и в преддверии последнего квартала этого года, обычно очень и очень насыщенного.  Это бесплатный воркшоп в преддверии большой распродажи доступа к библиотеке Студии. Больше мероприятий я не планирую.  Зарегистрироваться можно по ссылке в профиле или тут: startblogup.com/audit  P.S. Приходите сами и... берите с собой за компанию тех, кого тоже стоит пригласить.]
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  «На моём сайте купили диджи [image: «На моём сайте купили диджитал продукт, о котором я даже забыла, что он там всё ещё продаётся», — написала мне подруга предпринимательница, — «И вот я думаю, может, мне сделать ещё один продукт и продавать его».  Ох, это классное ощущение, когда что-то продаётся. То, что ты делаешь нужно! И сразу возникает желание сделать этого ещё больше. Ведь если продалось одно, то продастся и другое, так же это работает?  Да, но... НЕТ.  За желанием запустить новый продукт или новое направление бизнеса («да мне несложно сделать эту электронную книгу, у меня половина уже есть в черновиках» или «да мне несложно запустить консультации по HR, я же раньше работала HR в корпорации») может скрываться прокрастинация. Проще говоря, избегание работы над тем, что действительно важно и приоритетно.  Если вам приходит в голову идея нового направления, нового продукта, вот какие вопросы стоит задать.  1️⃣ ЗАДАЧА  Почему вы хотите сделать это? Какую задачу будет решать этот запуск для вас лично?  2️⃣ ТРЕБУЕМЫЕ РЕСУРСЫ  Сколько времени и сил потребуется на то, чтобы разработать этот продукт? (потом умножьте на два) С точки зрения денег, во сколько вы готовы оценить вложенное в разработку время и другие ресурсы (например, если вы что-то делегируете и оплачиваете работу других специалистов)?  Что в это время будет с вашим ключевым проектом? Если вы планируете им заниматься параллельно, то откуда возьмёте время на новое направление? Что должно уйти, чтобы освободилось время на что-то новое?  3️⃣ АУДИТОРИЯ И МАРКЕТИНГ  Есть ли у вас уже аудитория, которая купит этот продукт/ услугу? Нужно ли будет делать промо и маркетинг (спойлер: скорее всего да)?  4️⃣ ОКУПАЕМОСТЬ  Как быстро вы сможете получить эти деньги, которые окупят ваши усилия?  А теперь не самая приятная правда.  Часто я вижу, как новые проекты и идеи возникают тогда, когда приходит спад в том самом основном проекте. Становится сложно и запутанно и хочется сбежать во что-то новое, интересное.  Замечали за собой такое?  Желание начать что-то новое, когда на самом деле нужно заниматься тем, что уже выбрано и не сходить с пути, м?]
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